TEMPCOLD Warszawa: Inzynier ds. Sprzedazy

cold.

A member of the ahlsell Group
CHEODNICTWO - KLIMATYZACJA

W zwigzku z dynamicznym rozwojem organizacji poszukujemy Inzyniera Sprzedazy,
ktory bedziell odpowiedzialny za fachowe doradztwo
w zakresie WENTYLACJI / KLIMATYZACJI / CHLODNICTWAD

Inzynier ds. Sprzedazy

Miejsce pracy: Warszawa




TEMPCOLD Warszawa: Inzynier ds. Sprzedazy

OPIS STANOWISKA:

- Scista wspotpraca z klientami,

- fachowe doradztwo asortymentowe i techniczne,

- $cista wspotpraca z Dziatem Projektow Inwestycyjnych (opieka nad duzymi projektami
inwestycyjnymi, wspolne wizyty na budowach, w biurach projektow branzowych),

- promowanie i aktywna sprzedaz produktéw marek wtasnych na rynku,

- realizacja planéw obrotowo-marzowych.

WYMAGANIA:

- minimum 2-letnie doswiadczenie w branzy wentylacji/klimatyzacji/chtodnictwa (praca w
terenie, woj. mazowieckie),

- znajomosc¢ branzy,

- zaangazowanie, elastycznosé, kreatywnos$¢ w realizowaniu powierzonych zadan,

- wyksztatcenie wyzsze kierunkowe (warunek konieczny),

- prawo jazdy kat. B,

- znajomosc jez. angielskiego,

- bardzo dobra organizacja pracy.
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TEMPCOLD Warszawa: Inzynier ds. Sprzedazy

OFERUJEMY:

- stabilne warunki zatrudnienia (umowa o prace),

- atrakcyjne wynagrodzenie (wynagrodzenie podstawowe + prowizja),

- niezbedne narzedzia pracy: samochdd stuzbowy, telefon komorkowy, laptop,
- staty rozwdj zawodowy poprzez udziat w szkoleniach,

- prace w dynamicznym zespole.

Osoby zainteresowane prosimy o przesytanie aplikacji klikajgc w przycisk aplikowania, bgdz
bezposrednio na adres: rekrutacia@tempcold.com.pl

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w mojej ofercie pracy
dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu
rekrutacji zgodnie z ustawg z dnia 29 sierpnia 1997 r. o ochronie danych osobowych

(tji. Dz. U. 22014 r. poz. 1182, 1662).
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