TEMPCOLD Gdynia: Inzynier ds. Sprzedazy

cold.

A member of the ahlsell Group
CHEODNICTWO - KLIMATYZACJA

W zwigzku z dynamicznym rozwojem organizacji poszukujemy osoby,
ktora bedziell odpowiedzialna za fachowe doradztwo w zakresie

CHLODNICTWA / KLIMATYZACJI / POMP CIEPLA na stanowisku:

Inzynier ds. Sprzedazy




TEMPCOLD Gdynia: Inzynier ds. Sprzedazy

Miejsce pracy: Gdynia

OPIS STANOWISKA:

- kompleksowy dobdr urzadzen, automatyki, armatury i elementéw sterownia z zakresu
HVAC&R;

- fachowe doradztwo asortymentowe i techniczne;

- przygotowywanie ofert i zaméwien, sprzedaz oraz gospodarka magazynowa;

- wspoOtpraca ze statymi oraz nowymi klientami;

- promowanie i aktywna sprzedaz produktéw marek wtasnych na rynku.

WYMAGANIA:

- absolwent/-tka lub student/-tka studiow kierunkow technicznych;

- mile widziane doswiadczenie w branzy wentylacji/klimatyzacji/chtodnictwa;

- zaangazowanie, elastycznosc¢, dynamiczno$¢, kreatywnos¢ w realizowaniu powierzonych
zadan;

- prawo jazdy kat. B;

- znajomosc jez. angielskiego;

- bardzo dobra organizacja pracy.
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OFERUJEMY:

- stabilne warunki zatrudnienia (umowa o prace);

- atrakcyjne wynagrodzenie;

- niezbedne narzedzia pracy;

- staty rozwdj zawodowy poprzez udziat w szkoleniach;

- prace w renomowanej firmie, z kapitatem zagranicznym, o ogélnokrajowym zasiegu.

Osoby zainteresowane prosimy o przesytanie aplikacji klikajac w przycisk aplikowania,
badz bezposrednio na adres: rekrutacia@tempcold.com.pl
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