
TEMPCOLD Gdynia: Inżynier ds. Sprzedaży

  

  

  

  

W związku z dynamicznym rozwojem organizacji poszukujemy osoby, 

  

która będzie odpowiedzialna za fachowe doradztwo w zakresie

  

 CHŁODNICTWA / KLIMATYZACJI / POMP CIEPŁA na stanowisku:

  

  Inżynier ds. Sprzedaży
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TEMPCOLD Gdynia: Inżynier ds. Sprzedaży

      

  

Miejsce pracy:  Gdynia

  

  

OPIS STANOWISKA:

    
    -  kompleksowy dobór urządzeń, automatyki, armatury i elementów sterownia z zakresu
HVAC&R;   
    -  fachowe doradztwo asortymentowe i techniczne;  
    -  przygotowywanie ofert i zamówień, sprzedaż oraz gospodarka magazynowa;  
    -  współpraca ze stałymi oraz nowymi klientami;  
    -  promowanie i aktywna sprzedaż produktów marek własnych na rynku.  

  

  

WYMAGANIA:

    
    -  absolwent/-tka lub student/-tka studiów kierunków technicznych;  
    -  mile widziane doświadczenie w branży wentylacji/klimatyzacji/chłodnictwa;  
    -  zaangażowanie, elastyczność, dynamiczność, kreatywność w realizowaniu powierzonych
zadań;   
    -  prawo jazdy kat. B;  
    -  znajomość jęz. angielskiego;  
    -  bardzo dobra organizacja pracy.  
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TEMPCOLD Gdynia: Inżynier ds. Sprzedaży

OFERUJEMY:

    
    -  stabilne warunki zatrudnienia (umowa o pracę);  
    -  atrakcyjne wynagrodzenie;  
    -  niezbędne narzędzia pracy;  
    -  stały rozwój zawodowy poprzez udział w szkoleniach;  
    -  pracę w renomowanej firmie, z kapitałem zagranicznym, o ogólnokrajowym zasięgu.  

  

  

Osoby zainteresowane prosimy o przesyłanie aplikacji klikając w przycisk aplikowania,
bądź bezpośrednio na adres: rekrutacja@tempcold.com.pl
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